VERSICHERUNGEN | INTERVIEW

Zum 01.02.2025 hat Dr. Florian Sallmann den Vorstands-
vorsitz bei der InterRisk ibernommen. Zur Jahreswende
war er zu Gast in der finanzwelt-Redaktion. Dreh- und
Angelpunkt war die Frage, wohin sich die Gesellschaft
kiinftig entwickeln wird. Insofern spielte die Motivlage
Sallmanns eine entscheidende Rolle. Wie méchte er die
InterRisk aufstellen, welche Teilbereiche gilt es zu star-
ken? Dariiber hinaus ging er auch auf jene Produkte ein,
die aktuell verstérkt im Fokus der Gesellschaft stehen.

finanzwelt: Herr Dr. Sallmann, Sie iibernehmen den Vor-
standsvorsitz bei der InterRisk. Welche Griinde haben
letztlich den Ausschlag gegeben?

Dr. Florian Sallmann» Es gibt nicht den einen Grund, vielmehr
ist es ein Blindel an Argumenten, die mich iberzeugt haben.

Ziel ist, die
der Marke

Nach beruflich erfolgreichen Stationen bei anderen Gesell-
schaften bietet sich mir nun die Mdglichkeit, die InterRisk
Versicherungen als Vorstandsvorsitzender in eine neue Ara zu
fUhren. Ich kann und werde mein Know-how, mein uber Jahre
gewachsenes Netzwerk und alle meine Erfahrungen nutzen,
um die Gesellschaft voranzubringen. Potenziale heben, Syn-
ergien erzeugen, um die Zukunft aktiv und erfolgreich zu ge-
stalten. Naturlich baue ich dabei auf einem grundsoliden Fun-
dament auf.

finanzwelt: Das fiihrt wahrscheinlich zu den weiteren Aspek-
ten, die Sie bei der InterRisk nachhaltig liberzeugt haben.

Dr. Sallmann» In der Tat. Die InterRisk Versicherungs-AG und
InterRisk Lebensversicherungs-AG gehdren zur bérsennotier-
ten Vienna Insurance Group, eine der fiihrenden Versicherungs-
gruppen in CEE. Die Wurzeln der Vienna Insurance Group rei-
chen weit bis in die Anfange des 19. Jahrhunderts zurtiick. Das
Unternehmen verfigt Uber eine groBe finanzielle Starke und
exzellente Bonitat. Speziell die letztgenannten Aspekte sind
fur Versicherungsgesellschaften, aber auch fir die Versicherer,
in einem durchaus ambitionierten Marktumfeld von héchster
Bedeutung. Insofern sind wir als InterRisk bei unserer Mutter-
gesellschaft gut aufgehoben. Doch auch die InterRisk selbst
ist bekanntlich kein Newcomer, sondern blickt hierzulande auf
eine langjahrige Erfahrung als reiner Maklerversicherer zurtick.

finanzwelt: Ein interessanter Punkt. Wie verorten Sie lhr
Haus im deutschen Markt? Man hat sie vielleicht nicht im-
mer auf den ersten Blick im Fokus.

Dr. Sallmann» Die InterRisk ist wie eine Perle, leicht ver-
staubt, die man etwas polieren muss und deren Wert von
vielen verkannt wird. Félschlicherweise, denn wir verfigen
Uber alles, was eine Versicherungsgesellschaft auszeichnet.
Die Menschen und das Miteinander stimmen, die InterRisk
hat eine attraktive Produktpalette und das Unternehmen ist
bei vielen Maklern seit jeher bekannt. Gleichwohl sollten wir
an unserer AuBBenwirkung arbeiten — wir missen unser Licht
wabhrlich nicht unter den Scheffel stellen. Hier gilt es anzuset-
zen, um den Aktionsradius zu erweitern und den Bekannt-
heitsgrad im Gesamtmarkt zu erhéhen.

finanzwelt: Bleiben wir einen Augenblick noch bei lhrem
Unternehmensslogan ,Einfach herausragend - herausra-
gend einfach”. Was darf man darunter verstehen?

Bekanntheit
zU steigern

Dr. Sallmann» Das Unternehmensverstandnis der InterRisk
leitet sich daraus ab, ausgezeichnete Produkte und heraus-
ragenden Service im Sinne der Kunden zu verbinden und
das auf einfache Art und Weise. Das ist schnell gesagt, es
muss gelebt werden. Daflir steht das Unternehmen seit
jeher. Und naturlich ist die Umsetzung des Slogans in die
Praxis ein fortlaufender Prozess. Produktfeatures mussen
standig angepasst und verbessert werden. Ein Grund da-
fur, dass wir in vielen Ratings auf den vorderen Platzen zu
finden sind. Und auch im Service geht es um stetige Opti-
mierungen.

finanzwelt: Das ist eine schéne Uberleitung. Das Produkt-
spektrum der InterRisk ist eher zentriert oder breit auf-
gestellt?

Dr. Sallmann» Seit Bestehen ist die InterRisk produktseitig
sehr breit aufgestellt. Ich nenne exemplarisch die Sparten
Leben, BU oder Haftpflicht. Ich bin davon lberzeugt, dass
wir in allen Produktkategorien ein zuverlassiges, fur unsere
Kunden wichtiges Leistungsversprechen abgeben. Das gilt
es, verstarkt nach auBen zu transportieren. Naturlich gibt es
Bereiche, die wir nicht bedienen, beispielsweise Kfz-Versi-
cherung.

finanzwelt: Im vergangenen Jahr erhielten Sie u. a. eine
Auszeichnung in der Kategorie Unfallversicherung. Was
zeichnet hier lhr Produkt im Besonderen aus?

Dr. Sallmann» Diese Auszeichnung hat uns riesig gefreut
und spiegelt das Selbstverstandnis der InterRisk als idealer
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Losungslieferant wider. Wir sehen uns darin bestarkt, den
eingeschlagenen Weg weiterzugehen, Produkte mit her-
vorstechenden Leistungsmerkmalen anzubieten und diese
mit den Aspekten kompetenter Serviceleistung und hoher
Transparenz zu verkniipfen. Ubrigens ist die jiingste Aus-
zeichnung sozusagen nur das i-Tipfelchen gewesen auf die
Erfolge der vergangenen Jahre.

finanzwelt: Gibt es Produkte, die Sie besonders hervor-
heben méchten?

Dr. Sallmann» Neben unserer Unfallversicherung, die bei
vielen Partnern und Maklern gesetzt ist, mdchte ich gerne
den Fokus auf die fondsgebundene Rentenversicherung le-
gen. Speziell in der heutigen Zeit ist es fir viele Menschen
wichtig, langfristig zu denken und vor allem dementspre-
chend zu handeln. Die private Altersvorsorge wird ange-
sichts der bekannten Rahmenbedingungen immer wichti-
ger. Die Produkte missen natirlich vergleichsweise einfach,
verstandlich und transparent sein. Unsere FondsRente ist
eine fondsgebundene Rentenversicherung, bei welcher in
unterschiedliche Fondskategorien investiert werden kann.

finanzwelt: Wie flexibel ist die FondsRente? Was zeichnet
sie aus?

Dr. Sallmann» Bei der Fondsauswahl sind die Kunden sehr
flexibel und kénnen ihr individuelles Portfolio gemaB des
eigenen Chance-Risiko-Profils aus ETFs und/oder aktiv ge-
managten Fonds selbst zusammenstellen. Je nach Anla-
geschwerpunkt ergibt sich die Auswahl aus mehr als 100
Fonds der Kapitalanlagegesellschaften. Alternativ zur indi-
viduellen Auswahl haben wir fur unsere Kunden drei Fonds-
pakete zusammengestellt. Mit unserer FondsRente bieten
wir eine moderne und attraktive Form des Vermdgensauf-
baus und der Altersvorsorge.

finanzwelt: Kein Gesprach, ohne das vielschichtige The-
ma der Digitalisierung zu streifen...

Dr. Sallmann» Digitale Prozesse halten Einzug in die Bera-
tung. Die digitale Welle ist gekommen, um zu bleiben. Das
sehen wir auch und versuchen, dem Vermittler die Arbeit zu
erleichtern. Ich erwdhne nur die Méglichkeiten der KI. Den-
noch lebt unser tagliches Tun in erster Linie vom person-
lichen Kontakt mit den Menschen. Dieser ist letztlich durch
nichts zu ersetzen.

finanzwelt: Zum Abschluss bitte ein kurzes Statement zu
lhrer ,Vision der kiinftigen InterRisk”.

Dr. Sallmann» Gerne. Wir sprachen eben Uber das Bildnis
der etwas verstaubten Perle. Gemeinsam mit meinen Mit-
streitern und einer hoch kompetenten Mannschaft habe ich
mir das primare Ziel gesetzt, die Bekanntheit der Marke zu
steigern. Die InterRisk bietet eine breite Produktpalette
und exzellenten Service. Das gilt es, kiinftig besser zu kom-
munizieren. Wir missen uns nicht verstecken. Daraus ergibt
sich dann zusatzliches Wachstum mit neuen Partnern. (ah)




