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Wiesbaden, 7. Januar 2009. Im Rahmen der Studie Vertriebsunterstützung im Maklermarkt 2008, die von der bbg
Betriebsberatungs GmbH und SMARTcompagnie GmbH durchgeführt wurde, wählten unabhängige Vermittler die
InterRisk im Bereich Sach/HUK auf einen hervorragenden 2. Platz.

Im Oktober 2008 befragte die bbg Betriebsberatungs GmbH in Zusammenarbeit mit der SMARTcompagnie GmbH 913
unabhängige Vermittler zu deren favorisierten Versicherungsunternehmen im Bereich Vertriebsunterstützung. Bewertet wurden
hierbei insgesamt 17 Leistungskriterien in den 4 Bewertungsdimensionen Zentrale Vertriebsunterstützung, regionale
Vertriebsunterstützung, Software & Tools und Marketingmaterial. Im Rahmen der Untersuchung wurde die InterRisk
Versicherungs-AG Vienna Insurance Group in der Sparte Sach/HUK auf Platz 2 der Versicherer mit der besten
Vertriebsunterstützung gewählt. 

Wir freuen uns sehr darüber, dass unsere Vertriebspartner mit der Art und Weise, wie wir ihre tägliche Arbeit unterstützen, höchst
zufrieden sind. Das Ergebnis der Untersuchung ist um so höher zu bewerten, berücksichtigt man, dass gerade einmal 20
Mitarbeiter in Vertrieb und Marketing für die direkte Betreuung von mehr als 10.000 Vertriebspartnern verantwortlich sind,
kommentiert Dietmar Willwert, Vorstand Vertrieb & Marketing der InterRisk Versicherungs-AG Vienna Insurance Group. Dieser
hervorragende 2. Platz spornt uns an, unsere Philosophie der marktführenden Konzepte und des erstklassigen Service konsequent
weiter zu verfolgen - mit dem Ziel, uns stetig zu verbessern, so Willwert weiter.


